Intern seelger til Danmarks ferende deekimporter

Braender du for at levere professionel rddgivning og staerke kundeoplevelser — og motiveres du af
at skabe resultater i et engageret team?

Sa er du maske vores nye interne saelger hos NDI i Brarup.

Velkommen til NDI Group

NDI Group er en af Nordens ferende leverandarer af deek og feelge med steerke positioner pa bade
auto-, erhvervs- og landbrugssegmentet. Vi har ambitigse veekstmal og arbejder malrettet med at
udvikle vores forretning — derfor sgger vi endnu en engageret kollega til vores interne salgsteam.
Du bliver en del af et dedikeret team pa 10 engagerede medarbejdere, hvor samarbejde og godt
humer kendetegner hverdagen. Vores arbejdskultur er praeget af feellesskab og ansvar, og vi
leegger veegt pa, at vi lykkes sammen. Hverdagen er dynamisk, og dagene ligner sjeeldent
hinanden.

Vi sidder i et abent kontormiljg pa hovedsaedet i Brarup og tilbyder frihed under ansvar samt gode
muligheder for bade faglig og personlig udvikling. Der er mulighed for hjemmearbejde efter aftale.
Vi tilbyder en attraktiv lanpakke baseret pa dine kvalifikationer samt pensionsordning,
sundhedssikring og en leekker kantineordning.

Dine opgaver

Som intern seelger bliver du en vigtig del af salgsarbejdet og den daglige kundedialog. Du radgiver
kunder om vores produkter og sikrer professionel handtering af hele salgsprocessen.

Dine opgaver vil blandt andet veere:

» Radgivning om daek og faelge til autosegmentet

- Salg og ordrebehandling via telefon, mail og webshop

+ Udarbejdelse af tilbud og opfelgning pa forespgrgsler

« Opbygning og udvikling af staerke kunderelationer

+ Teet samarbejde og support til vores eksterne szaelgere samt tveergdende samarbejde i

organisationen
Din profil
Du motiveres af at skabe veerdi for kunderne og trives i dialogen — bade pa mail og telefon, hvor dit
engagement og din positive tilgang kan maerkes i stemmen. Du arbejder struktureret, tager ansvar
for dine opgaver og bevarer overblikket — ogséa nar tempoet er haijt.
Du har gerne erfaring fra en lignende salgsrolle — fra daek- eller autobranchen er et plus — men du
kan ogsa veere nyuddannet med en struktureret tilgang og steerk motivation for at leere og udvikle
dig i en salgsrolle.
Vi ser gerne, at du:

- Trives med telefonisk kundekontakt og salgsopfalgning

« Har flair for IT og gerne erfaring med ERP og CRM-systemer — kendskab til AX er ogsa et
plus

- Bidrager aktivt til et positivt og samarbejdsorienteret arbejdsmilja

- Har lyst til at udvikle dig i en stgrre, landsdaekkende organisation med mange kollegaer
Interesseret?
Har vi vakt din interesse, eller har du spergsmal til stillingen? Sa er du velkommen til at kontakte
Teamleder Martin Vork pa telefon +45 51 24 14 02.
Vi afholder samtaler lgbende, s& send gerne din ansegning hurtigst muligt.
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